Key Account Manager - teknisk salg

Er du passioneret omkring B2B IT-salg?

Vi leder efter en dynamisk og ambitigs person med et steerkt salgsgen og en Igsningsorienteret
tilgang!

Hvis du braender for at forsta og opfylde kundernes behov i teet samarbejde med vores dygtige
konsulenter og skabe langvarige relationer, sa er du den Key Account Manager, vi s@ger til vores
afdeling i Aarhus eller Ballerup.

Som Key Account Manager hos IT Forum Gruppen bliver du en del af et passioneret salgsteam pa
15 personer. Din vigtigste opgave er at levere vaerdiskabende radgivning til vores kunder og
integrere vores innovative IT-lgsninger i din kundeportefalje, som du selv er med til at opbygge,
pleje og udvikle. Vi sikrer, at du far en flyvende start med en veldreven kundeportefelje, men vi
forventer, at du har drivet til at udvide den yderligere.

Dine primzere ansvarsomrader vil inkludere:

- Radgivning om skraeddersyede IT-lgsninger til B2B-kunder
- Opsggende salg og madebooking

- Opfelgning og relationsopbygning
Hvem er du?
Den ideelle kandidat har en relevant uddannelse og erfaring fra en lignende stilling. En bred indsigt
i IT-lgsninger er et plus. Du arbejder malrettet og selvsteendigt efter de mal, vi sammen saetter, og
du er resultatorienteret.
Personlige kvalifikationer:

- Kommercielt mindset

+ Vedholdende og i stand til at eksekvere pa de aftalte mal
- Motiveres af at skabe resultater

» Steerk i kommunikation — bade skriftligt og mundtligt

- Fleksibel, selvsteendig og positiv

- Gode samarbejdsevner og hgj integritet
Vi tilbyder:

« Attraktiv lanpakke og fordelagtige vilkar

« Spaendende faglige udfordringer og udviklingsmuligheder

- Etinspirerende arbejdsmiljg med engagerede kollegaer

- En arbejdsplads i veekst med et steerkt sammenhold og sociale arrangementer
- Adgang til ITF Academy med kurser og efteruddannelse for din faglige udvikling

« Vi veerdseetter og hylder vores forskelligheder som en styrke
Er du klar til at tage med pa vores veekstrejse i ITF? Sa send os din ansegning allerede i dag - vi
afholder Igbende samtaler med relevante kandidater. Tjek vores karrieresite pa www.itf.dk
Om IT Forum Gruppen A/SIT Forum Gruppen har over 30 érs erfaring med solide it-lesninger til
danske virksomheder i alle storrelser. P4 de tre artier har teknologien sendret sig radikalt, men
vores grundlaeggende filosofi er den samme: gode relationer og et naert samarbejde skaber de
bedste vilkar for et velfungerende, effektivt og sikkert it-setup. Vi beskeaeftiger knap 160
medarbejdere, som fra vores afdelinger i Aarhus, Herning, Odense og Ballerup altid star kiar til at
hjeelpe.
Vi glaeder os til at hore fra dig.
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